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在全球需求疲弱、美國政策持續牽動供應鏈，以及原物料與能源成本再度升高的背景下，

台灣螺絲公會與中鋼於 8月 25日在高雄東區海口味餐廳舉辦此會，與會業者共同聚焦一項
核心課題：如何撐過未來兩年的動盪，迎接下一波市場復甦。

中鋼 2026 第四季扣件業產銷會：
撐過兩年，就是下一波商機

出口重量下滑，但單價持續上升
會中公布的最新數據顯示，2026 年第二季台灣對全球出口扣

件的重量為 264,215 噸，下滑約 10%。今年 1至 7月 ( 表 1)，出
口重量為 66.59 萬噸，下滑約 11%，主要扣件品項的出口單價也

普遍下滑，但出口單價皆呈正成長，平均單價成長約 5%至每公

斤 3.66 美元，其中對美國出口重量為 29.45萬噸，下滑約 15%，
但平均單價成長近 4%至每公斤 3.46美元，反映台灣扣件的品質
與產品價值仍受到市場肯定。

表 1. 2026 年 1 至 7 月台灣扣件出口
 (資料來源：螺絲公會 )

產品 出口重量增減 (%) 出口單價增減 (%)

木螺絲 -16.07 +2.29

自攻螺絲 -7.18 +0.31

螺栓 -14.31 +7.25

螺帽 -2.39 +1.75

「勿為接單而犧牲價格」
— 蔡永裕理事長　

台灣螺絲公會理事長蔡永裕表示，全球景氣低迷，台灣扣件業近年進入「L型經
濟」(下跌攤平 )，出口量下跌約一成。然而，谷底也意味著「最壞也不過於此，未來仍
會越來越好」。他認為現階段最大變數仍是美國與川普政策。「我們必須看得更遠：思考川

普結束任期後，也就是動盪與危機過後，全球市場景氣復甦的機會在哪裡。」他直言，撐過未來兩年，是台灣扣件

業生存的關鍵！屆時全球可能再出現重大建設需求，台灣業者應提前做好準備。

蔡永裕也呼籲中鋼以更具競爭力的線材價格支援出口業者，同時提醒企業重新檢視利息、缺工及電費上升後的經

營安全性。他強調：「不管我們漲價或削價，國外買主不會買的就是不會買。」因此業者與其搶訂單犧牲價格，反

而應提升產品附加價值，以企業長久存續為優先考量。他仍看好未來發展，認為「美國的訂單終將要回到台灣」。

在人力短缺方面，目前製造業原則上受 50%總量限制，他建議業者可聘僱外籍畢業生，符合資格者可依相關制
度取得聘僱許可，原則上不占製造業一般移工核配名額，但仍須納入雇主整體外國人聘僱上限計算。
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以國別 ( 圖 1)來看，台灣扣件對美

國出口重量 280,008噸 (佔總出口重量的
43%)，下跌 14.07%，對德國出口 56,397
噸 (佔 9%)，下跌 17.83%，但對印度出
口逆勢成長 7.08% (7,502噸，佔 1.16%)，
顯示南亞市場需求潛力正在浮現。
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圖1. 2026 年 1至 7月台灣扣件出口
*(國家別；單位為噸；資料來源：台灣海關)
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Figure 1. Taiwan’s Fastener Exports, January–July 2026
(By Country; Unit:  Tons; Source: Taiwan Customs)
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在材料方面，今年 1至 7月中鋼的線材進口量為 300,557噸 (增加
1%)，前三大進口來源國為印尼、南韓、中國 (占比 79%),數量較多的
鋼種為低碳鋼、合金網 (占比 82%)。

中鋼業務副總李家丞指出，台灣扣件出口重

量下降但單價提升，正是台灣扣件品質優勢的

證明。然而，產業未來還將面臨從業人口老

化與少子化問題。近期加拿大與美國關稅戰

再起，也已傳出部分台灣業者難以取得加拿

大訂單。中鋼自身同樣承受成本壓力。李家

丞表示，美伊戰爭推升油價，加上中國煤礦

事故帶動國際煉焦煤價格上漲 50美元，使中
鋼購煤成本增加近新台幣 1,000元，相關因素

都將納入第四季線材盤價考量。他表示政府需擴大

財政支出，協助扣件業度過難關。

蘇國材總裁：沒有企業適用的標準答案
慶達科技總裁蘇國材表示，近年全球局勢的關鍵字就是「變」與

「亂」。面對川普政策與美伊戰爭等變數，企業現在最重要的是「靠

自己繼續活下去」，並重新盤整內部資源與優勢。他認為業者應先找

出明確的損益平衡點，重新評估需要多少營業額及採取何種市場策略。

「沒有標準答案」，每家企業的條件不同，不能期待一套制式策略適

用所有業者，而必須找出自己的生存解方。由於線材在扣件製造成本

中占比極高，他也呼籲中鋼的盤價要能支援扣件業者維持外銷競爭力。
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台灣對各國出口重量增減 CBAM 之外，合規壓力持續增加

一位台灣建築螺絲貿易業者則指出，台灣

業者除了市場與成本問題，還要面對 CBAM
帶來的不確定性。雖然政府已提供許多相關課

程，業者也積極吸收與導入資訊，但問題是目

前許多歐洲進口商都還未完全掌握 CBAM 細

節與未來走向，市場仍處於未知狀態。此外，

歐盟《包裝與包裝廢棄物法規》於 8 月生效，

出口歐盟的製造商、品牌商與包材商，都須將

減量、可回收性、再生材料與重複使用等要求

納入供應鏈管理。該業主認為，台灣業者仍需

要時間調適。由此可見未來國際市場的法規限

制只會愈來愈多，「合規性」將成為企業永續

生存的重要戰略。

在市場方面，全球鋼鐵市場仍供過於求，

美國新屋開工與新車銷售復甦不足，歐洲復甦

緩慢，中國內需偏弱；相較之下，印度、越南

及印尼今年GDP成長率預測分別為6.4%、7.2%
及 5.2%，南亞與東南亞仍展現較高成長潛力。

眼前的低迷或許尚未結束，但對台灣扣件

來說也不盡然代表前景黯淡，台灣已提早於中

國與東南亞設廠投資，透過當地提供部分扣件

產能給海外國家，總體來說台灣的扣件供應仍

非常穩定。此會所傳遞出的訊息十分清楚：未

來兩年，台灣扣件業必須先求生存、再求成

長。與此同時，中鋼在台灣扣件產業的成長中

佔有非常重要的地位。由於線材佔扣件製造成

本的比例很高，台灣扣件業者在實現升級轉型

以提升外銷競爭力的過程中，非常需要中鋼在

線材價格成本的層面為扣件業者鼎力相助，可

以說這些業者不能沒有中鋼。

中鋼也正戮力研發更加減碳的鋼材，為業

者強化未來的成本優勢。在因應 CBAM的研
發與進化進程中，中鋼若可研議在不課徵傾銷

稅的情況下開放部分進口來自國外的低碳鋼

材，供台灣業者使用，將有助於台灣扣件的外

銷競爭力，並在此基礎下進一步守住合理利

潤、強化內部體質、控制成本、提升產品價值，

同時布局節能減碳、人才與法規合規能力。當

全球市場走出動盪，真正準備好的企業，才有

機會率先迎接下一波訂單與成長機會。


