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社論 - 
2026 台螺絲業三大挑戰 :

台螺絲 2025 出口略減 高成本懸而不決恐拖累競爭力 
去年台灣螺絲出口近 120萬噸，年比稍減約 4%，回顧前幾年的表現，客觀來看應屬正常漲跌。但若從今年 1月出

口來看，前年比大減逾 13%，2月出口因年假多可能降更多。前 20 大出口夥伴中許多歐美國家都出現至少 10% 以上
的萎縮 (美國減 12.29%、德國減 35.66%、荷蘭減 18.02%)，顯示歐美主要採購主短期內對台採購需求出現減少信號，
全年度的表現尚待觀察。這樣情況若非當地市場景氣趨冷或單純淡季因素致需求降低，可能就要擔憂是否為訂單流

失或轉移的早期警訊了。

螺絲出口競爭力很大部分來自對成本的管控。螺絲製造

成本逾 6成來自線材，雖然廠商不斷反映心聲，但台灣中鋼線
材每一季的報價似乎總讓廠商覺得不夠接地氣。儘管中鋼針

對忠實客戶提供較優惠的專案報價，但從今年台灣從韓國進

口的冷打線材突暴增近 4倍的情況來看，一些業者似乎對優
惠下仍比韓國高 15-20%的中鋼線材已不買單。加上今年歐盟
CBAM已進入正式實施期 (2026 年起的碳排都需納入課徵碳
費申報和繳交憑證 )，為因應 CBAM所衍生的各種作業成本大
增。在 CBAM成本將成未來常態下，台螺絲業者若遲遲無法從
影響成本最大的原料端來拉近與其他低價搶市競爭對手的成

本差距，預期未來 3-5年生意可能會越來越不好做，未來全年
度的出口表現驟降 20%也不無可能。

台灣目前的產業發展環境對螺絲製造可說是越來越不友善，工業園區如雨後春筍般建起的高科技廠吸走許多人

才，年年高漲的土地成本和相較其他國家更高的用電成本也讓很多螺絲業者想賣便宜也沒有賣便宜的條件。台螺絲

出口最高曾飆至全年 165 萬噸，惟近幾年多徘徊在約 120萬噸。過去廠商會選擇挑進口商或通路商的單做，現在則
是少量多樣、特殊設計、高技術門檻等來自 OEM/ODM製造商的單能接就接，凸顯出在美國市場需求沒有大幅提升，
歐洲市場景氣衰退、新興國家的砍價競爭、以及中資布局海外設廠及銷售據點搶市的大環境下，未來台灣業者若不想

失去訂單已沒有太多選擇的空間。

美國和伊朗的戰爭 2月底才剛開打，但 50%的鋼鋁稅對螺絲業者來說卻已經是打了快一年的硬仗。面對這場從
2025 年中開始且似乎是遙遙無期的關稅持久戰，台灣的螺絲業者不只有各項經銷成本攀升的問題仍待克服，來自歐
盟 CBAM的減碳壓力、高科技產業熱潮引發的傳產人力荒、甚至還有來自中國和新興國家競爭對手在全球鋪天蓋地
的低價搶市，種種內憂外患讓這個曾享有一段輝煌時代的台螺絲產業面臨前所未有的生存壓力。有業者甚至不諱言，

這些問題若再不獲得重視和解決，所謂的未來黃金發展 10 年最終只會離台灣螺絲業越來越遠。
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CBAM 雖立意良善 細部規範應加速完善 
歐盟 CBAM 雖然本意上是要推行產業減碳，並透過規範來要求

非歐盟國家業者一起努力，避免不公平競爭，惟執行面上仍有不少

難度。像是申報的授權認證單位未明、螺絲碳排申報需提交哪些文

件和複雜的計算方法、協力廠碳排資料的取得、不同國家之間的碳

費互抵問題 ...等，目前都還沒有人可以給出很精確的解答。台灣廠
商都非常願意遵循規定來做，也努力從各方面來節能減碳，甚至花

費不少資金人力申請 ISO14064、14067 等相關認證，但在很多方面
都還沒有明確解答的情況下，就算真的想要執行也顯得寸步難行，

成本壓力倍增。加上最近美伊戰爭讓許多輸歐貨櫃須通過的荷姆茲

海峽面臨全面封鎖危機，如果貨櫃需改道造成轉運時間拉長 1.5倍，
廠商勢必要做好輸歐貨運成本可能拉高上千美元的心理準備。如果

CBAM的各項細部規範能盡早公布讓廠商執行上有所本，相信能避免
ㄧ些不必要的運作成本產生。

扣件納入鋼鋁稅合理 ? 苦的將是美國消費者
同樣是鋼鐵衍生產品，手工具和零組件並沒有納入鋼鋁稅涵蓋項目，反而

是附加價值和利潤本身就不高的扣件產品須被課徵 50%的額外關稅，看起來
似乎有進一步討論的空間。甚至有很多業者私下抱怨「對用於多數產業製造中

的基本必需品課徵如此高關稅根本毫無道理」。根據美國 232條款的精神，品
項是否要納入鋼鋁稅考量的是 :其鋼鐵含量、是否是鋼材的延伸型態、是否是
鋼鐵業發展的核心⋯等要素。手工具和零組件由於屬於附加價值遠高於原本材

料比例的功能性加工品，因此本質上不屬於鋼鋁稅範疇。理論上看似合理，但

如果從美國螺絲產業的運作特性來看，對進口螺絲課徵如此高關稅，可能無法保

護到本土鋼鐵產業，反而會加劇本國消費者的扣件採購成本，畢竟美國 70% 以
上的進口扣件品項幾乎是本國業者沒有或不願意生產的。儘管川普政府鼓勵美

國製造，但美國較高的人力生產成本也讓製造成本本就不低的螺絲業者到美投

資設廠顯得不切實際。最終在成本轉嫁下，美國消費者盼來的可能是更高昂的

扣件價格。對於美國當地許多有扣件需求的製造產業來說，真的是好事嗎 ? 答
案不證自明。

4 月高雄扣件展 有無歐美日訪客是關鍵 
台灣國際扣件展即將在 04/22-24日在高雄展覽館盛大舉辦，預計會有 300多家台灣和海外業者到場參展，匯達

也會在南館 1202 攤位歡迎所有業界好朋友的到訪，現場可以索取到最新的扣件成品 /半成品、原物料、工模具、機器
設備、二次加工、周邊服務的供應商資訊，我們也會有專業的行銷團隊在場協助採購媒合。許多業者表示對本屆的訪

客抱持高度期待。對做設備模具的廠商來說，期待可以看到新興國家的買主，對做成品的廠商來說，如果能有機會看

到更多來自歐美日等主要採購國家的買主到訪將是他們目前最迫切需要的。近幾年來，也有不少雜音傳出，希望高雄

展 3-4年才舉辦一次，較符合台灣扣件產銷發展。台灣扣件產業擁有全球獨一無二的完整供應鏈，絕對能滿足全球各
地買主的不同需求，我們誠心邀請您造訪。在當前充滿不確定因素的全球市場，穩定的台灣扣件供應鏈將是支持您

屹立不敗的最佳選擇。
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