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整理 / 惠達

Mi.Me.Af. SpA公司併入
Bontempi Vibo集團 

Bontempi Vibo已併購Mi.Me.Af.的所有股份，後者是一
家來自義大利萊科省且歷史悠久的企業，專門生產特殊設

計的扣件。 

Mi.Me.Af.每年營收約6百萬歐元，它的高品質以及為
多樣產業客製產品的能力獲得認可，這些產業包括汽車業

到家電業，以及鎖具和壓縮機產業。併購Mi.Me.Af.只是
Bontempi VIBO成長計劃的其中一環。Bontempi VIBO已訂
下在2025年營業額達到8千萬歐元的目標。此計畫同時鎖定
義大利和歐洲市場，將隨著併購精選的堅強企業和創新企

業而拓展。Bontempi VIBO將藉此擴大產品陣容並觸及新的
策略性產業。例如該公司在2019年併購Fram公司以增加產
能。今日它已是歐洲扣件產業中其中一家擁有最多產品項目

的企業，且能夠持續成長並在新市場中找到新出路。

對於公司的策略，Bontempi VIBO的最高執行長Raoul 
Bontempi先生說：「「我們想跳脫義大利中小企業被定型為
工業小矮人的印象，讓公司準備漸漸成為主角來面對扣件產

業的挑戰。」

義大利扣件製造商協會
(UPIVEB)新任理事長  
該協會宣布由Giorgio Donati先生擔任新理事長，

接任最近不幸逝世的Sergio Pi rovano先生。Giorgio 
Donati有多年的扣件產業經驗以及深厚的市場知識，他
將在國內與國際場合為義大利製造商發聲。

歐洲
新聞

Growermetal公司獲得
航太認證 

Growermetal已多年持有IATF 16949汽車
業認證，如今在DNV-GL認證該公司符合EN 
9100:2018標準的製程之後，這間義大利製造
商目標是以正式供應商的身分打入航太市場。

國際航太標準集團IAQG透過EN 9100標準設立了
一套由航太產業管控的品質管理系統，以定義出在此產

業中運作所需的嚴格要求。Growermetal把此認證的取
得視為獲得市場成功的開端。 基於ISO 9001的EN 9100
標準主要關注品質、安全、可靠性與製程的有效性，涵

蓋此產業的所有層面和其供應鏈。

最高執行長Paolo Cattaneo表示：「我們專業的團
隊分工最終獲得此等級的認證，我們的目標是創造出能

夠避免和降低風險的新程序與更有效率的製程。感謝

所有工作人員展現的熱誠和用心。」「EN 9100的認證
也讓我們有更多機會被列入線上航太供應商資訊系統

(OASIS)，航太業的重點企業可以透過這個系統挑選供
應商。」
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ETANCO集團併購
SYSTEA  
法國ETANCO集團是歐洲建築外層結

構專用扣件產品市場的主要廠商，它透過

併購德國SYSTEA公司，繼續將事業擴大
到高附加價值的產業。它在法國以外的市

場營業額佔了全部的四成。併購SYSTEA
後，也確立了其有意強化在通風外牆專用

扣件市場定位的期望。 

SYST E A已在德國漢堡市成立近4 6
年，專門設計、生產與銷售全系列通風外牆

用的基礎建築產品。SYSTEA涵蓋了整個
供應鏈，從銷售端到安裝支援，包括了諮

詢、生產與出貨。它的鋁產品與不鏽鋼產品

品質使得它的技術知識獲得國際認可。 

E T A N C O  集團的董事長 R o n a n 
Lebraut說：「此併購為ETANCO 集團在
德國的事業發展劃下一個重要的里程碑。

但除此之外，我們兩家企業共享相同的價

值和創業精神，且擁有多層面的商業和產

業綜效。ETANCO 集團的野心是要資助
SYSTEA團隊的技術知識，在通風外牆市
場中為法國和歐洲顧客提供最全面的產品

與服務。

Hilti在疫情下仍持續投資 
該集團在充滿挑戰的2020疫情年，營業利潤為7.28億瑞郎(同年比下

跌7%)，銷售額53億瑞郎，同年比下跌9.6%。然而集團的策略性投資仍照
計畫進行，以確保集團長期獲得成功。最高執行長Christoph Loos評論
說：「2020是紛亂的事業年，透過我們的財報數字也看得出來。總體來
說，疫情年讓我們走得鼻青臉腫，但我們得以避免犧牲公司財務的穩定

性。同時，我們仍繼續對策略性的優先事項進行投資。」 

2020年三月底，Hilti啟動了四大支柱計畫來應對疫情的衝擊。該計
畫著重在保護所有員工的健康，特別是與顧客有直接接觸的員工。此外

還暫停雇用員工，優化間接成本，並暫時採用節約措施。去年底的團隊

成員數為29,549人，同年比減少1.5%。該集團僅選擇性調整它在部分市
場的事業結構，避免了更廣的事業重組。即使有疫情，Hilti仍對市場推
出74項新產品與服務。研發開支達到3.58億瑞郎(下跌2.5%)，佔了銷售額
的6.7%。

集團預測今年經濟將適度復甦，各地區狀況不同，很大程度取決於

未來幾個月的疫情路徑。縱使有挑戰，該集團堅持其策略性目標，將繼

續投資創新方案以及其事業組合和內部程序的數位化作業。

Bufab董事長與最高執行長將離任 
董事長與最高執行長Jörgen Rosengren已通知委員會，有意離開公

司並投入另一個產業的相似職位。他的職位身分仍會持續至2021年九
月為止。 

委員會長Bengt Liljedahl評論說：「自Bufab首次公開募股後，集團
在業內展現強大的利潤成長並成為領導者企業。透過投資新的客戶方

案、國際間的事業擴張、效率化和併購，我們強化了市場和全球定位。營

業額和利潤翻升了超過兩倍。我們現在有更強的基礎來進一度取得成

長。」 委員會與管理階層正專注於延續有利潤的事業成長，同時徵召新
的最高執行長。

新聞提供:
Fastener + Fixing雜誌
www.fastenerand�xing.com
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文/義大利扣件雜誌總編輯Marco A. Guerritore

義大利扣件製造商
協會前理事長Sergio 
Pirovano與世長辭
「永不放棄希望」是人們在面對

逆境時最能凸顯其心境的著名字句。

對我們和眾多朋友來說，我們也一直

希望前理事長的病況能有好消息，但

不幸的是最終事與願違。今年1月30
日，義大利扣件製造商協會前理事長

Sergio Pirovano在眾人的不捨和無限
難過中離開了大家。

Sergio對抗疾病時展現無比的力量和康復的自信。他
的勇氣如獅子一般。在最困難的時刻，他總是能展現出自

己最好的一面，真誠的個性和感情深度。Sergio並不是一直
都這麼好說話，他很注重細節，但他個性上最棒的部分一

直都很明顯，像是無可質疑的忠誠度、優異的敏感度以及

對社會議題的涉獵，還有他無法具體形容的大方。

Sergio熱愛他的工作。他非常認真地在業界推廣扣件，
尤其是義大利品質的價值。他日以繼夜地維繫產業間的接

觸、鼓勵面對面會議、刺激辯論，一切都是為了扣件在技術

和經濟層面的發展進步。做為協會董事會一員，他也主動

參與歐洲工業扣件協會的會議和活動。擔任義大利扣件製

造商協會理事長時，他也推動和執行了數不清的提案。要

一一列舉是不可能的，因此我們只會提到最重要的部分，

像是義大利扣件製造商協會成立50週年(2011年6月10日在
其專業領導下於Cernobbio傳奇性的Villa d’Este 成立)。週
年儀式中包括豐富和有趣的文化活動，其中的亮點還包括

有來自政治、財經和產業界不同講者共同參與的會議。

另一個值得一提的活動就是在2015年9月14日義大
利米蘭螺絲展期間舉辦「首屆義大利國際螺絲螺栓大

會-Meetaly。」來自全球各地超過500名代表參與盛會。會
議非常成功，徹底展現出前任理事長承擔的義務以及組織

能力。

但也許義大利扣件製造商協會前理事長Sergio最大的
成就在於，克服很多困難和展現很棒的外交手腕後，成功

修改義大利扣件製造商協會的規章，將會員申請資格擴大

延伸至整個供應鏈，也就是說，允許所有產業內的企業組

織申請成為協會會員，像是螺栓製造機器、鋼鐵加工、抽線

機、熱處理企業等製造商加入。

義大利和全球的眾多友人將會永遠記得這位重要的前

理事長。


