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中國首家「外銷」電商服務平臺

工盒網INDUSTBOX
引領螺絲外貿新潮流

工盒網的成立引起緊固件行業、特別是外銷同行的廣泛關注，其

不僅是針對緊固行業這個細分領域成立的重度垂直的產業電商平

臺，也是中國首家提供緊固件外銷電商服務的企業。工盒網CEO楊俊

峰先生認為，互聯網技術正從消費領域向生產領域流通，特別是在

工業領域發展。工盒網的定位為跨境電商，也就是以出口為導向的電

商平臺，目標是替與其合作的廠商開啟銷往世界的大門。

FastenCloud + StockFast + PartsFinder 

三大特色服務

當今全球緊固件採購的痛點主要集中在採購模式和交

付模式兩方面。一方面，目前B端客戶採購零部件所採用的
是物料清單模式，需要的是回應服務，而非商城模式。另一

方面，對B端客戶的交付並非只是目前簡單的產品交付，而應
是包含了產品，專業技術支援，物流配送，資金等的綜合打

包服務。

針對這兩大痛點，工盒網通過提供標準化特色服務－ 
「FastenCloud緊固件全球數位化產品庫」，「StockFast現

貨商城」和「PartsFinder自動化詢報價」－實現緊固件一站

式採購。

Fastencloud也稱為緊固雲，是自主研發的並申請到專利
的緊固件全球數位化產品庫，收錄了30多個國家地區和組
織的14000多個緊固件標準以及3D圖紙。緊固雲的免費開放
讓來自不同國家的買家能夠精准地查詢產品規格，從而減

少採購失誤。目前，工盒仍以每週不少於250條的速度不斷
更新這個數位化產品庫，為更多機械設計師，工程師和買家

帶來便利。

現貨商城讓採購商在特別要求速度的時代不必等待交

貨期。此外，這個機制還提供較低起訂量(Minimum Order 
Quantity, MOQ)，採購商無須浪費多餘成本超量進貨，更重
要的是，還能加速消化庫存品、加快周轉，小訂單也可直接

由庫存出貨，更有利於提高工廠的生產效率。工盒網目前能

提供大約兩萬噸的現貨庫存，分佈於中國各地9個倉庫，絕
大部分常規品都能夠做到「今日下單、明日出貨」，海運即便

不滿一個集裝箱，也可採用拼櫃方式運送。東歐客戶可以採

用鐵路運輸，從中國到歐洲只需15天即可到達。

針對沒有現貨庫存的大筆訂單，工盒網也提供PartsFinder
詢報價系統服務，支援快速下單生產。工盒網創新性地做到讓

採購商只需要提供採購數量，就能實現快速報價以及提供最優

的付款、物流方案，並且採購商隨時可以查詢價格。

工盒網開創人與人的另一種連結

工盒網提供了一個連結採購商與製造商最理想的平臺，平

臺上的價格都是由製造商直接報價，工盒網並沒有從中賺取差

價。楊先生比喻：「如同使用UBER叫車，服務由司機直接提供，
收款則由UBER統一管理，平臺交易效率提高。從平臺的角度，
我們的服務提供快速報價、訂單管理和雙方資信認證系統，從社

會交易總成本的角度，互聯網技術讓一切成本降低了，而這就是

平臺的價值所在！」

工盒網由中國緊固件業界10多家廠商聯合發起組成，從籌
備至成立歷時一年。楊先生認為，他並非孤軍奮戰，且大家都看

好電商未來的發展，因此他不能辜負眾人期待，他將會堅持不

懈完善交易系統、提升品質控制系統以及提供更多元化服務(包
括供應鏈金融)，讓這個傳統行業藉由互聯網技術的賦能得以再
次迸發活力。

聯絡人：楊俊峰 CEO

E-Mail： info@industbox.com


