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美洲新聞
JohnWolz,FIN編輯（globalfastenernews.com）

MikeMcNulty,FTI副總兼編輯（www.fastenertech.com）

整理/惠達雜誌社

美國商務部針對中印進口牙條反
補貼案做出初判

美國商務部已經針對中國和印度進口

的碳鋼和合金鋼牙條反補貼案調查做出

確認補貼初判。判決中指出中印兩國出口

商分別收受23.41%～24.89%和6.07%～
155.03%不等的補貼。根據這些初判結果，美國商務部將通知
美國海關和邊境保護署根據上述初判補貼率向中印碳鋼和合

金鋼牙條的進口商收取現金押金。在2018年，從中國和印度進
口的碳鋼和合金鋼牙牙條總值分別約1.047億美元和3,580萬美
元。該案請願者為美國Vulcan Threaded Products Inc.。 

美國扣件股價指數加速成長

美國扣件股價指數（FINdex）在2019年第2季往上攀升，
主要是受到6月強勢的歷史新高股價表現所激勵。FINdex在第
2季上升13%，表現超越只有6.2%成長的其他相關產業類股。
Arconic達到當期最大比例的獲利，在2019年第2季成長35%。
其他在第2季獲利10%（含）以上的企業包括Simpson Mfg.（上
升12.1%）；Tree Island Steel（上升13.3%）；和Wesco Aircraft
（上升21%）。

在2019年上半，F I Ndex成長了13.7%，沒有超過相關
產業股價指數的15.3%成長。Arconic在2019年前6個月達
到最大的獲利比例，在當期攀升53.1%。其他在上半年獲利
也超過10%（含）以上的扣件企業有Carpenter Technology
（上升34.7%）；isco Industries（上升39.3%）；ITW（上升
19%）；Lawson Products（上升16.2%）；Simpson Mfg.（上升
22.8%）；Stanley Black & Decker（上升20.8%）；TriMas（上
升13.5%）；和Wesco Aircraft（上升40.5%）。

在2019年第一季，FINdex就收復了2018年失去的獲利，增
加7.2%，其他相關產業股價則是成長8.6%。

FINdex在2018年受到市場多變不定因素影響呈現萎縮，
使2018年成為過去10年來股價最糟的一年。FINdex在該年度
下滑7.1%，其他相關產業股價則下滑7%。在此下滑之前曾經有
連續兩年雙位數成長。

Mowins：市場仿冒扣件變多了

Mike Mowins在今年美國底特律螺絲展的一場
會議中表示：「仿冒扣件的問題又再次浮出檯面。」扣

件問題產生後來1999年實施的美國扣件品質法案。

Mowins以Phillips Screw Company的全球授權
總經理身分對外發言。他後來接著退休。Mowins表
示：「因為仿冒扣件的問題，政府機構像是國防部和

能源部又再一次緊盯扣件產業。扣件品質法案衍生出

向美國專利局註冊扣件頭部印記來讓尺寸大於1/4吋
的扣件獲得某種程度的保障。法案中有一些被排除在

外，包括組裝零件、訂單量小於（含）75支、通過ISO / 
QS9000或是有自己標準要求航空器的零件。

市場環境改變 

供應商管理庫存（VMI）角色更加吃重和全球供
應鏈等部分都是自美國扣件品質法案實施以來出現

的改變。B2B的線上市場環境在美國扣件品質法出現
前尚未存在。」

Mowins觀察到：「扣件曾經來自於你原先就知道
的來源。現在，中國『回收』這些電子零件並將其以全

新的樣貌轉賣出去，混淆了其原本的產地來源也缺少

可追溯性。美國海岸巡防署在2017年發現仿冒的扣件
後發出安全示警。一份調查顯示一艘渡輪的推進器

失效主要是因為不正確標註的扣件被使用在驅動軸

系統上。很多安裝上的螺栓頭部與螺身分離，導致變

速器分離以及水滲進引擎室。SAE G-21仿冒原料委員
會是試著確保扣件品質的因素。」

 Mowins建議

• 如果你要和國防部和能源部做生意，對你供應鏈的
要求會源源不絕出現。

• 了解自己的供應鏈以減少仿冒的風險。

• 若價格似乎太優惠，那麼它可能就是太優惠。

• 訓練旗下人員確保他們了解品質和供應鏈。

• 商標提供額外的品質保障，因為商標可以找出產品
源頭。

Mowins表示對付進口仿冒扣件最好的方法之一
就是在美國邊境出入境海關所實施的註冊商標法。海

關執法單位扣留和通常會銷毀找到的仿冒扣件。

Touhy：機器人簡化資料獲取的途徑

在先前美國底特律螺絲展舉辦的一場名為「不自動化就等著被淘汰」的演講上來自Fanuc America
的John Touhy表示：「機器人的時代正在來臨」。 

Touhy表示：「自2012年起機器人的佔比每年皆成長20-30%。害怕的商人開始表示機器人將會讓很
多工作消失，不過那些都是比較髒亂和危險的工作。反之，機器人創造了職業，而機器人也讓克萊斯勒

車底翻身。」
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Fastenal慶祝第
1,000處客戶廠
內服務據點設
立成功

六月初美國Fastenal宣布其產品零售販賣機的設
置已達100,000台，七月還達到1,000處客戶廠內服務據
點設立目標，每個點專責滿足該客戶的在地客製產品

供應需求。第1,000處廠內據點設置在加拿大Nutrien
肥料廠位於Saskatchewan 的工廠。這個Fastenal現場據
點是Nutrien的第三座專責服務/倉儲地點。Fastenal這
種廠內服務據點概念原先是為了回應1992年一家個別
客戶的需要，當時那家大型製造廠需要的產品存貨量

遠高於Fastenal在當地據點架上所能供應的量。該公
司也想要Fastenal駐廠以評估其每日所需產品量並即
時補足庫存。因此，那家公司提出這個想法來引進庫存

和Fastenal代表來支撐營運所需。Fastenal之後也繼續
開設更多這類廠內服務據點，在2014年底達到200處，
2018年底速度加快達到900處。多虧有Fastenal銷售
和執行團隊，現在廠內據點已經突破1,000處門檻，佔
Fastenal總營收25%以上。 

Fanuc是一家提供自動化產品和服務（包括機器人和電腦數控無線系統）的全球性企業集團。 

Touhy表示：「機器人提供一種預測性的未來，像是用機器產生663條應該避免的問題。機器人可以計算出接下來3-4個月
可能發生的失效。我們可以收到油脂檢查示警，避免日後可能發生的製造時間浪費。如果你有更多有技能的員工你能夠創造

更多工作嗎?當機台操作員不在或休假時，你能完成多少工作?機器人可以全年無休運作且一台機器人就可以操作多台機器。只
要保養得宜機器人就可以穩定重複運作也很可靠。機器人可以簡化資訊取得的途徑。南韓、日本和德國在機器人的使用都居

領先地位。瑞典和丹麥則排在之後以及第7位的美國和第10位的台灣之前。 

Touhy觀察機器人絕對不會回嘴的特性羅列出這些優點。

Innovative Components添購新自動組裝機提升指旋螺絲產能  

位於美國伊利諾Schaumburg的塑膠旋鈕、快放銷、繩索和螺紋確認器供應
商Innovative Components, Inc.最近全新引進可以大幅增進該公司組裝指旋螺絲
產能的自動化組裝機。此外，新自動化組裝機也能幫助省下資源來使用於公司在

其他手動輕型組裝作業訂單的實踐上。 

美國MFCS與德國
RIBE合資成立高
強度鋁扣件製造廠
Aluform USA

MacLean-Fogg董事長兼執行
長Duncan MacLean日前宣布位於
德國Schwabach的Richard Bergner 
Verbindungstechnik GmbH & Co. KG（RIBE®）以及位於美
國伊利諾州Mundelein的MacLean-Fogg Component Solutions
（MFCS）將合資成立 Aluform USA公司。RIBE公司旗下的
Aluform®鋁製產品在汽車產業用之輕質和抗腐蝕高強度鋁
螺栓、螺絲和螺柱扣件領域具市場領導地位。Aluform USA
結合了RIBE®和MFCS的優勢，目標在透過應用工程、客戶支
援和美國製造把Aluform產品系列推廣至北美市場。

Duncan MacLean表示：「RIBE®公司是家很棒和創新的
扣件企業。其RIBE-Aluform® 產品項目為高強度汽車用鋁扣
件設下了全球標準。車輛輕量化將持續成為主要產業趨勢，同

時代工廠也在努力改善燃料效益和電池的最大使用效能。我

們非常興奮可以進一步透過使用Aluform高強度鋁螺栓在我
們具領導地位的扣件方案中來協助在北美市場客戶達到輕量

化目標。」

R I BE®管理夥伴Fra n k  Berg ner表示：「MacL ea n-
Fogg過去94年來一直是創新扣件和高質生產的知名領導角
色。MacLean-Fogg優異的製造能力、應用工程和客戶服務
使他們成為支持Alufor m在北美成長的理想支持夥伴。」 

ParkOhio主席兼執行長辭職並出任美國駐
愛爾蘭大使

位於美國克里夫蘭的供應鏈管理服務和高精密製品領導供應商ParkOhio宣布擔任Park-Ohio控股集團26年主席兼執行長
的Edward F. Crawford已經正式辭職和退出董事會成員，且於2019年6月17日生效。他將出任美國駐愛爾蘭大使。美國總統唐納
川普於2018年10月23日提名Edward F. Crawford出任美國駐愛爾蘭大使。美國參議院也於2019年6月13日以90票贊成對上4票反
對的勝利通過Crawford的大使任命案。他於2019年6月26日宣誓就職並於2019年7月1日向愛爾蘭總理Michael D. Higgins遞交
國書。ParkOhio將在現任主席兼執行長Matthew V. Crawford帶領下繼續以不同的管道向前邁進。Crawford表示：「我想要藉
此機會感謝所有股東有遠見的支持讓公司變得更好。」 
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Enduralock在美國太空總署iTech競賽中
獲勝  

扣件製造商Enduralock是今年7月10-11日在加
州舉辦的美國太空總署iTech Cycle I競賽三個獲勝
者之一。該競賽匯聚來自全球各地的菁英爭冠。

位於坎薩斯Lenexa的Enduralock主要設計高抗
震永久性鎖固扣件，不過這些扣件以標準工具就可

以被拆下和再使用。

該公司形容其專利扣件是「正向鎖固、高度抗

震、易於移除和安裝、可再使用、可輕易使用於艱困

環境，可以在看不到的情況下再次被使用，喪失預置

荷載時也能抗震。」

Enduralock表示其扣件通過300,000次震動循
環，是航太產業要求的10倍。這類產品包括輻射防
鬆扣件、輻射防鬆螺栓和螺帽板材緊固系統。 

Enduralock 執行長和共同創辦人Harold Hess 
表示：「我們投入大量時間精力開發用來解決太空

常見艱困環境所使用的特殊扣件解決方案。我對團

隊達到的成就感到無比自豪也非常興奮能夠和美國

太空總署一起進行未來計畫。」

在美國太空總署馬歇爾飛行中心工程師的評估

之後，該公司的扣件目前已經通過太空應用認證。

美國太空總署iTech是為了找出能解決地球和太
空中所遇到挑戰創新解決方案的提案。

瑞士Bossard在美國波士頓設立新設
計中心 

在大規模的建造和改裝後，Bossard在美國
波士頓地區正式開設全新的辦公和設計中心。

整個遷移到位於麻州Stoughton市新址的計畫從
今年2月就開始進行。

嶄新的空間備有現成的緊固方案素材、工

業4.0供應鏈管理和先進的測試服務。該中心將
提供Bossard客戶取得第一手Bossard組裝技術
和智慧工廠物流服務和將之應用於其組裝和生

產流程的解決方案。除了舒適的辦公空間和新

設計中心外，該場所也以擁有符合ISO 5級的清
潔室自豪。

Bossard在6月5日與來自美國新英格蘭州超
過30名製造商和工程師舉辦盛大開幕儀式。

American Elite Molding 支付350,000美元與管束
製造商進行訴訟和解

American Elite Molding（AEM）已經發布兩項道歉聲明並支
付 Advanced Cable Ties 350,000美元以進行訴訟和解。 

以AEM信頭為底並由公司擁有人兼董事長Robert Sires簽名的
聲明中提到：「2018年5月11日，American Elite Molding發出公開媒
體聲明表示AEM相信其競爭者之一Advanced Cable Ties（ACT）
公司內部存在不公平的勞動作為。在該聲明中，AEM錯誤陳述有關
ACT公司聘用了無文件證明的工人，以及提到該公司工人是從其他
國家引進並透過檯面下程序支付薪水。AEM也對該媒體的會員做了
類似錯誤陳述。AEM的聲明是錯誤的，兩造在訴訟中所取得的跡證
也顯示如此。AEM無條件收回關於ACT聘用非法勞工的指控聲明。
AEM也非常懊悔這些聲明對ACT可能已經造成的傷害。AEM和
ACT已經針對此事解決歧見。我們也祝福ACT未來事業發展順利成
功。」 

而第二項聲明指出：「Advanced Cable Ties, Inc.向聯邦法院控
告其競爭者 American Elite Molding, LLC和BuyCableTies.com, 
LLC，其宣稱從2011年開始，被告從中國和台灣進口各種尺寸的管束
配件，並不正確地向其客戶表示他們所有的管束皆在美國佛羅里達

一家工廠製造。被告對此指控有爭論，目前此案件已經被解決。該

案送交審判後有充足的跡證顯示在2016年之前，某些實際上不在美
國製造的產品在相關網站或目錄文件上並沒有被清楚地標示。」

該協議由ACT董事長和共同創辦人Ken Tomasetti和Sires所簽署。

2016年，ACT向美國地方法院提出被告American Elite Molding, 
LLC違反Lanham法案、涉及詐欺和故意錯誤陳述的訴訟。

雙方在「充足的證據發現交換後」達成協議。

協議要求雙方除非在美國製造否則不得宣傳廣告產品（包括管

束）為美國製，向他處採購的產品必須精確地標註原產地。

同一時間，Tomasetti將 AEM的訴訟案定調為直接競爭者的
「報復性指控」。

Tomasetti 表示：「ACT更早前也針對AEM（當時稱作Bay State 
Cable Ties）向聯邦法院提告 ，因為Bay State不當挪用ACT的貿易
機密。」

AEM的新控告案還宣稱ACT向市場及美國政府做了錯誤表述。

American Elite Molding宣稱約60%的ACT勞工為非法聘用並
由 Twin City Temporaries Inc.所提供，這家公司從其他國家仲介勞
工並以檯面下的方式支付薪水以進行逃稅。

位於麻州Gardner的Advanced Cable Ties成立於1994年，且其
網站聲明該公司是家絕對可靠的美國製造公司。

成立於1998年Bay State Cable Ties的公司名在1996年更名為
American Elite Molding。位於佛州Crestview的American Elite主
要生產尼龍管束。 
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美國扣件進口商漲價以因應新關稅

美國扣件進口正在提高產品價格以因應對中國扣件產

品的關稅。美國Brighton-BestInternational董事長Jun Xu
表示：「公司已經啟動複合式管道來處理關稅問題。我們

必須增加價格來彌補增加的關稅成本，且也希望可以多元

化進口國家來源。」

總部設於俄亥俄州的Stelfast董事長Don Haggerty表
示公司正在提高價格。他說：「因為我們開始看到後續進

來產品所產生的額外成本，因此我們將會調整販售價格。

這類價格調漲將會在接下來幾個月展開。」

Xu表示Brighton-Best對關稅調高感到訝異。Xu表示：
「所有事情都指向協商進行得很順利。不過在這個階段，

我們相信關稅是長時間的議題，因為中國和美國已經把自

身進一步逼到牆角。」除了漲價之外，進口商表示他們也在

找尋中國以外的扣件採購來源以彌補關稅造成的影響。

Haggerty表示，Stelfast已經重新檢視了中國、台灣、
韓國、越南、泰國、德國、義大利、克羅埃西亞、印度和墨西

哥的報價。除此之外，兩家進口商也正在尋求從其他國家

採購扣件。Haggerty表示：「我們已經開始把許多產品的
生產移轉至中國以外的國家來讓衝擊最小化。」Haggerty
表示重新進行扣件採購實際上是讓所有產品的成本都增

加。

Xu表示他並不期待美國關稅會有很快的解決方案。
Xu說：「美國想看到中國經濟有結構性改變並導入智慧財
產權的新法和執行。」中國已經清楚表明將不會執行任何

結構性的法律改變以迎合美國。中國可能會持續奉陪直到

川普行政團隊卸任為主，因此我們不認為這樣的情況會很

快的解決。」

航太扣件股表現優於工業股

FIN的扣件股表面評比含括19家上市公司的扣件事
業。在最近一季，航太扣件股取代了工業股成為霸主。重

點包括以下：

A rcon ic公司財報顯示工程產品與解決方案是業
的營業額（主要是指航太扣件）在2019年第一季上升了
5%，達15億美金。有機營業額成長了7%，成長動能來自
航太引擎和國防領域的成長。航太部門的營業利潤率達

16.8%，同年上升了210個基準點。

Bossard集團財報顯示，即使面臨更具挑戰的情勢，
2019年第一季銷售仍成長5.4%，達2.322億瑞郎（2.034億
歐元）。

集團在歐洲的銷售成長5.1%，達1.389億瑞郎（以當
地匯率換算則成長了7.3%）。在美國的銷售下跌4.9%，落
在5810瑞郎，原因是集團對幾家重要顧客的銷售減少。集
團在亞洲的銷售成長16.6%，達3520萬瑞郎（以當地匯率
換算則成長了+17.7%）。

Chicago Rivet & Machine Co.公司財報顯示扣件部
門營業額在2019年第一季下跌15.1%到7600萬美金。第
一季對美國汽車業顧客的銷售下跌21.5%，落在106萬美
金。因為美國在2018年對鋼材和鋁材課徵關稅，生產成
本跟著原料成本升高。

Fastenal公司財報顯示扣件產品單日銷售在2019年
第一季成長11.8%到4.556億美金，占了總銷售的34.8%。
單日扣件產品的銷售在三月的成長率達到13.5%，高於
2018年三月的12.4%。第一季的非扣件類產品單日銷售成
長12.7%，達8.537億美金，占銷售額的65.2%。

Grainger的財報顯示2019年第一季銷售（包括扣件）
成長3%，達到28億美金，成長動能包括3個百分點的銷量
長和1.5個百分點的價格調漲。營業收益成長8%，達3.63
億美金，營業利潤率為13%。

毛利率39.1%，對比2018年第一季的39.5%。第一季淨
收益增加9%，達2.53億美金。

ITW公司財報顯示2019年第一季汽車代工部門（包
括扣件）營業額下跌10.5%。該部門營業收入下跌23%，
落在1.67億美金。同期，建築產品的營業額（包括扣件）下
跌6.3%，落在4.01億美金，部門的營業收入下跌8.4%，落
在8700萬美金。

Stanley Black & Decker公司工程扣件的2019年第一
季有機營業額下跌4%，因為「輕量化汽車產量下跌，產品
出貨量低大幅抵銷了扣件持續的增長」。該公司工業部門

的銷售（包括扣件）增加10%，達到5.55億美金，但產量下
跌3%。該部門利潤下跌12%，落在7100萬美金。

Tri Mas公司財報顯示2019年第一季航太部門（包
括Monogram Aerospace Fasteners、Allfast Fastening 
Systems、Mac Fasteners等品牌）的銷售成長1.4%，達
3830萬美金，成長動能來自扣件的需求水準穩定。該部門
營業利潤成長25%，達5700萬美金。

G.L. Huyett公司開設新的技術中心

總部位於美國明尼亞波利斯市的G.L. Huyett在雪梨開設
了一座科技中心。該公司相信未來製造業B2B商務很重要以及
電子商務會更加息息相關，新技術中心的開設則支持了這個信

念。該中心是由公司的科技與行銷副總Sarah Sinnett女士領
軍，她同時也兼任公司的執行委員會。為管理公司電商網站的

永續發展，公司也雇用了Alan Beard先生擔任新的電商經理一
職。公司也雇用了Charles Chuck Hoffman先生擔任特別計畫
管理人推動數據分析。
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Semblex公司推出輕金屬合金專
用扣件 

伊利諾州的 S e m b l e x新推出的
FastFlow™ FDS®扣件可解決週期時間方
面的挑戰。它的多螺旋牙設計可以將鑽螺

紋和擰緊的階段縮減超過65%。若將它搭
配強力的程式設計策略以及它頭部擁有的

FastStart™尋找功能，就可實現0.4到0.6秒
的週期時間。FDS是德國EJOT公司的註冊
商標。

SPIROL公司位於康乃
迪克州的全球總部完
成重大擴建 

SPIROL的員工、經理主
管人員、委員會成員、康乃

迪克州代表與其他貴賓集聚

一堂，慶祝SPI ROL完成總
部暨當地最大國際級廠房的

重大擴建。這次的擴建始於

2016年初，新增的項目包括
廠區、存放原物料和完成品的先進倉庫、品質實驗室、辦公空間、室內地面、採光

更新、大幅投資新的生產科技。整體來說，生產區擴增了40%左右。最高執行長
Jeff Koehl先生與創立者的孫子Herman Koehl都上台向在場的全體，表達自己為
71年前以發明螺旋彈簧銷起家的SPIROL公司所達成的成就感到驕傲。今日的
SPIROL在扣件緊固、接合、組裝產業中已成為國際認可的領導品牌，在全球4大
洲和13國設有據點。它總共有13個製造、銷售和全方位服務經銷據點遍布南北美
與歐亞，在今日的動態市場中為SPIROL帶來獨特的垂直整合陣勢。 

Motor City Industrial公司併購Quality 
Fastener and Supply Co.公司

密西根州的Motor City Industrial公司(以下略
稱為Motor City)宣布併購了同州的Quality Fastener 

and Supply Co.公司(以下略稱為Quality Fastener)。這是Motor City的第三個併
購案，且進一步擴大了它供應給多產業多地區顧客的產品和服務陣容。Quality 
Fastener經銷工業消費性產品與配件，它成立於1982年，提供1.5萬件單品的供
應鏈方案，透過供應商管理庫存系統服務績優股顧客與當地企業，隨時庫存

重要零件以提供即時交貨。Motor City最高執行長Joe Stephens先生表示：「我
們很高興有Quality Fastener的加入，也期待我們共同的未來。Jim Hiatt和John 
Shepard先生已打造出這間很棒的公司，我們很感謝他們相信我們能延續他們
的事蹟。」  Motor City是一家有附加價值的扣件與相關消費性工業產品的經
銷商。 

Kevin Menke先生獲得
ASTM International 扣件委
員會頒發最高年度的殊榮 

ASTM International扣件委員
會(F16)將最高年度獎項(功績獎)頒
給了Kevin Menke公司，他是明尼
蘇達州Fastenal公司的工程主任。
這個滿腹盛譽的獎項是AST M對
個人對標準制定之貢獻的最高肯

定。委員會頒獎給他是因為他優秀

又全心全意任職於委員會，也認同

他對制定ASTM標準的全力投入，
以及他的技術專業、可做為典範的

專業態度，以及他持續不懈促進全

員共識。自2005年起他就是ASTM 
International會員。  

國貿糾紛案例稿件 募集

歡迎踴躍投稿!讓扣件產業一同成長!!

國際貿易日趨複雜，糾紛事件頻頻發生，欲求完全消弭貿易糾紛

實屬不可能，惟有針對發生糾紛之原因，詳細分析探討，並事先

儘量做好預防之工作，或許可使糾紛與損害減至最小程度。惠達

雜誌在此向扣件業界強力邀稿，如貴司曾有國貿糾紛案例，歡迎

來稿分享（本社可將公司匿名處理），我們會將您的案例刊載於

螺絲世界雙月刊與網站中，讓業界有案例可尋，避免重蹈覆轍！
案例分享來稿請寄 惠達編輯部

design@fastener-world.com.tw

徵稿中


